
授课教授简介 
哈佛大学讲座 

讲座题目：How to Negotiate Effectively 

授课教授：哈佛大学商学院、法学院教授 Guhan 

Subramanian 

授课教授简介：Subramanian 教授是首位同时获得

哈佛大学法学院和商学院的终身任用资格的教授，

现任美国 LKQp 公司（上市公司）的独立董事。

Subramanian 教授执教谈判和公司法，MBA 课程

以及若干高管培训项目。他是哈佛大学 JD/MBA

课程项目的学院主席以及哈佛大学法学院谈判项

目的执行委员会成员。Subramanian 教授的研究主

题主要有谈判、企业交易、以及公司管理。他在众多知名杂志上都有发表文章。

Subramanian 教授拥有哈佛学院的经济学学士学位、哈佛商学院的 MBA 学位、

哈佛大学法学院博士学位。在 1999 年加入哈佛之前，Subramanian 教授在大型高

级咨询公司 McKinsey & Company 的纽约、波士顿和华盛顿分部担任顾问。 

 

 

佩斯大学讲座                                                        

讲座题目： MARKETING MATTERS ：  The Tools and 

Techniques to Take Brands and Businesses to the Next Level 

授课教授：Paul Kurnit 

授课教授简介：Paul Kurnit 在广告界和休闲娱乐业拥有超过

二十五年的职业经历，受到国际认可。Kurnit 教授在 Benton & Bowles and Ogilvy 

& Mather 公司开始从事广告业，他负责处理 Procter & Gamble、Kraft/General 

Foods 和 American Express 等经典老牌企业的广告事务。他常年在 Griffin Bacal

公司任总裁。他同时是 Sunbow Entertainment 公司（高质儿童电视节目制作企业）

的执行副总裁。Kurnit 教授还创建了 Kurnit Communications 公司、KidShop and 

PSInsights 公司。Kurnit 教授经常在著名的广播 NBC、ABC、CBS 新闻、CNN、

FOX、华尔街日报、纽约时报、企业家等媒体发表演讲和文章。
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